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ÚTILES Y ELEMENTOS PARA OFICINA, PAPELERÍA, TONER Y TINTAS PARA IMPRESORAS

ADENDA 2 – ACLARACIÓN DE DUDAS 

Pereira, 25 de Diciembre de 2010

UNIPLES SA  

Solicitamos que para este proceso para el grupo de los toner y tintas  soliciten la carta del fabricante  para así demostrar la originalidad de los productos y así evitar el contrabando.
Por su atención muchas gracias

LUIS EDUARDO JARAMILLO VALENCIA

ASESOR COMERCIAL

Respuestas: Para este año no se solicita este documento, se tendrá en cuenta esta sugerencia para próximas licitaciones.
HEWLETT PACKARD

REF: LICITACIÓN PÚBLICA No. 03/2010

Con relación al proceso en referencia y a los Pliegos de dicho proceso, a continuación presentamos a ustedes la siguiente observación:

La entidad presenta  dentro del pliego de condiciones y el ANEXO 1 “para presentación de oferta”, el requerimiento de cartuchos y tóner para impresoras de la marca HEWLETT PACKARD, solicitamos a la entidad requerir a los posibles oferentes la certificación  expedida por la subsidiaria del fabricante en Colombia de esta marca con el fin de garantizar la entrega a la entidad de productos totalmente originales y llegados al país legalmente.

Para corroborar esto la entidad se puede comunicar con las oficinas de HEWLETT PACKARD en Bogota:

Quisiéramos resaltar que en el país existen varias empresas distribuidoras certificadas directamente por la firma de fabricante, dándole así una seguridad a la entidad en los productos que adquiere, ya que de esta manera la entidad evita que le sean suministrados elementos de contrabando, remanufacturados y de mala calidad sin respaldo alguno de la firma fabricante. 

Hewlett-Packard de Colombia

MARCELA ARCE

Respuesta: Para este año no se solicita este documento, se tendrá en cuenta esta sugerencia para próximas licitaciones.

MAXIS SISTEMAS S.A
Cordial Saludo,

 Maxis sistemas S.A, empresa de la región dedicada a la importación, distribución y comercialización de soluciones tecnológicas, Desea convertirse en la opción indicada a la solución de sus necesidades en informática  desde nuestras tiendas multimarca (IMDECOM), y desde las tiendas especializadas (HP STORE) como franquiciados de HP, Para la región cafetera y norte del valle  desde hace mas de 2 años.

Estudiando los pliegos de dicha licitación, nos surge una nueva inquietud, COMO SE MANEJARA LOS PRECIOS DE LA SUBASTA POR ITEM, SI DAN LA POSIBILIDAD DE QUE ALGUNOS PROPONENTE SOLO PRESENTE EL 90% DE LOS PRODUCTOS, OVIAMENTE TENDRA VENTAJA FRENTE AQUELLOS QUE PRESENTEN  EL 100% DE LOS PRODUCTOS. Por favor aclarar esto, y dar igualdad para todos, que todos presenten el 100% de los producto, para así no brindar ventajas en los montos totales iníciales para la subasta.

Cordialmente,

 DIEGO RESTREPO LONDOÑO

GERENTE COMERCIAL CORPORATIVO

MAXIS SISTEMAS S.A

Respuesta:
Recuerde que el análisis de las propuestas se hace únicamente con los artículos o subítem comunes, es decir los que todos ofrecieron, de esta manera todos están en igualdad de condiciones.
MARTHA PIEDAD RAMOS

Jefe de Sección Bienes y Suministros
