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INTRODUCCIÓN
� Consideración de indicadores de sostenibilidad con el objetivo de evaluar las condiciones

del sector productivo en la región,
� Se requiere de estudios que aborden de manera integral y correlacionada con base

en métodos de evaluación de la sostenibilidad (Singh et al. ,2008)
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OBJETIVOS

GENERAL
Analizar el sector agroindustrial (Productores agropecuarios, 
Asociaciones y Empresas y Productores Porcícolas) en 
Risaralda.

OBJETIVOS ESPECÍFICOS

� Identificar las Características de la dinámica agroindustrial
del Departamento de Risaralda.

� Analizar los factores multivariantes e indicadores para
productores, asociaciones y empresas en los diferentes
municipios.

� Determinar los indicadores significativos por municipio y
agroindustria específica.



METODOLOGÍA

� Enfoque de Investigación
� Variables
� Muestreo
� Métodos de Análisis

Análisis Factorial de Correspondencias Múltiples
Análisis de Clusters



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
1. Análisis a Productores 

Fuente: El Autor, 2018

Plátano

Escolaridad Primaria

Terreno propio

Recursos propios

Ingreso familiar-Cultivo

40,7

44,47

76,16

76,74

68,9

Aspectos Sociodemográficos



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
1. Análisis a Productores 

Fuente: El Autor, 2018

Tecnificado

Si análisis de suelos

Plan de Fertilización

No responde Número Fertilizaciones al año

Manejo integrado Arvenses

MIPE

Uso Agroquímicos

Criterio Agronómico Agroquímicos

Misma finca provee semilla

Uso de Materia Orgánica

Producción Quincenal

Sistema Agroforestal

UMATA para capacitación

55,52

70,35

27,33

66,28

31,4

33,14

71,8

36,92

56,1

79,65

32,85

72,97

36,05

Sistema Productivo



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
1. Análisis a Productores 

Fuente: El Autor, 2018

Tiene Empleados

Contrato por Confianza

Compra Insumos al Detal

Costos definidos

Registros contables

No responde Ingreso Ventas

No responde Ingreso Ventas

Costo más alto Fertilizante

Segundo Costo más alto Mano de Obra

88,95

61,05

40,41

29,07

32,85

50,58

46,22

59,3

46,8

Sistema Administrativo



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
1. Análisis a Productores 

Fuente: El Autor, 2018

Registro aplicación fertilizantes

Si Manejo Inventarios

Si almacena fertilizantes

Si Maquinaria

Producción limpia

Agua para hogar-nacimiento propio

Separación de productos

Protección del Personal

Separación de residuos

Tratamiento aguas residuales

Reforestación

Especies forestales

Especie Nogal

85,76

96,22

50,87

89,53

84,59

84,59

71,8

66,86

25

20,64

90,41

34,3

62,5

Buenas Prácticas Agrícolas



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
1. Análisis a Productores 

Fuente: El Autor, 2018

Asociado

Tiempo asociado 1-3 años

Tiempo Finca-Mpio hasta 30 min

Transporte público

Calidad Pdto Buena

Si pesa producto

Aliado comercial-Asociación

Aliado comercial-Intermediario

Comercializa en Bruto

Empaque fique

Pago de contado

Enfoque a Transformación

28,2

74,13

79,36

66,28

26,74

68,9

27,33

51,45

83,72

59,59

56,69

67,44

Aspectos Comerciales, Logísticos y Asociativos



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
1. Análisis a Productores 

Fuente: El Autor, 2018

Planeación Costos

51,16

44,19

Capacitación



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
2. Análisis a Empresas y Asociaciones 

Fuente: El Autor, 2018
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Tamaño Empresa Pequeña

27,91
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RESULTADOS Y DISCUSIÓN
2. Análisis a Empresas y Asociaciones 

Fuente: El Autor, 2018

0 10 20 30 40 50 60 70

Producto principal Plátano

Comercialización en Fresco

Socio como proveedor

Incentivo Asistencia Técnica

Inconveniente por Volúmen

Inconveniente por Calidad

Lanzar Producto a Mercado

Cumplimiento Normatividad Vigente

55,81

37,21

41,86

34,88

60,47

30,23

9,3

36

Información Productiva de la Empresa



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
3. Productores Porcícolas

Fuente: El Autor, 2018
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Altura predio 1300-1700 msnm

Area Finca 2,5-7 Has

Pdto Secundario Café-Plátano

Escolaridad Primaria

Terreno propio

Recursos propios

Ingreso familiar-Cultivo

60
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Aspectos Sociodemográficos



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
3. Productores Porcícolas

Fuente: El Autor, 2018
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Registro ICA

Plan Sanitario

Alimento balanceado

Alimento Comprado en el Mercado

Si Bioseguridad

Manejo por ciclos

Sistema Tradicional

Control a Indicadores

Renovación pié de cría

Programa Reproductivo

Inseminación Artificial

Semen de otros sistemas

Comercializa cada 4 meses

Sistema Agroforestal

UMATA para capacitación

Sin certificación

Sistema Productivo



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
3. Productores Porcícolas

Fuente: El Autor, 2018
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Tiene Empleados

Contrato por Confianza

Compra Insumos al Detal

Costos definidos

Registros contables

No responde Ingreso Ventas

No responde Ingreso Ventas

Costo más alto Alimento

16

60

84

36

36

48

56

96

Sistema Administrativo



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
3. Productores Porcícolas

Fuente: El Autor, 2018

0 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

Documentación Bioseguridad/Plan de Manejo Plagas

Si Manejo Inventarios

Si almacena productos

Si Maquinaria

Producción limpia

Agua para hogar-nacimiento propio

Separación de productos

Protección del Personal

Separación de residuos

Tratamiento aguas residuales

Otra Ganadería Bovinos

Sistema silvopastoril

Reforestación

Especies forestales

Especie Nogal

56

44

24

44

88

52

92

76

92

84

32

24

40
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16

Buenas Prácticas Pecuarias



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
3. Productores Porcícolas

Fuente: El Autor, 2018
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Asociado

Tiempo asociado 1-6 años

Tiempo Finca-Mpio hasta 30 min

Transporte sin Techo (Camioneta)

Calidad Pdto Buena

Si pesa producto

Aliado comercial-Intermediario

Aliado comercial-Al detal

Comercializa en Pié

Venta al mejor postor

Pago de contado

Enfoque a Transformación

80
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Aspectos Comerciales, Logísticos y Administrativos



RESULTADOS Y DISCUSIÓN
3. Productores Porcícolas

Fuente: El Autor, 2018

68
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CONCLUSIONES

Productor 
Agrícola

Económico
•Propietarios
•Recursos propios
•Ingresos provienen de 

producción
•Compran individual y 

al detal
•Pagos de Contado

Apertura a la 
Tecnificación
•UMATA como soporte
•Sistema Agroforestal
•Manejo de Registros
•Enfoque a 

Transformación

Vulnerabilidad 
•Plan de Fertilización
•Costos de Producción
•Seguridad y Salud en 

el Trabajo
•Criterios de MIPE
•Separación en la 

Fuente
Sostenibilidad
•Uso de materia 

orgánica
•Almacenamiento 

adecuado
•Agua de nacimiento y 

acueducto municipal
•Apertura a 

Reforestación

Factor de 
Integración
•Asociatividad
•Confianza
•Principal Aliado: 

Asociación

Capacitación
•Costos
•Planeación



CONCLUSIONES

Empresas y 
Asociaciones

Económico
•Producción y 
comercialización
•Empresas 
Pequeñas

Vulnerabilidad 
•Compromiso con 
Productor
•Volúmenes
•Calidad

Sostenibilidad
•Agente 
Integrador
•Promotor de 
Desarrollo
•Proveedor de 
Contexto

Factor de 
Integración
•Asociatividad
•Confianza
•Provee Contexto



CONCLUSIONES

Porcicultores

Económico
•Propietarios
•Recursos propios
• Ingresos provienen de 

producción
•Compran individual y al 

detal
•Comercialización en Pié y 

Pago de Contado a 
Intermediario

Apertura a la 
Tecnificación
•Registros ICA
•Plan Sanitario
•Alimentación Balanceada
•UMATA como soporte
•Sistema Agroforestal
•Manejo de Inventarios

Vulnerabilidad 
•Alimento comprado en 

Mercado
•Costos de Producción
•Seguridad y Salud en el 

Trabajo

Sostenibilidad
• Tratamiento de Agua 

Residual
•Separación de Residuos
•Enfoque a Producción 

Limpia

Factor de 
Integración
•Asociatividad
•Confianza

Capacitación
•Costos
•Planeación
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